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Contenuti:

DOSSIER 2 - Les Finances

Unité 5 - Les assurances

* Souscrire une assurance en ligne
» Modifier une police d’assurance

» Déclarer un sinistre

« Solliciter un certificat d’assurance

Le Jqurnal du web
Les Etats-unis et le secret bancaire suisse
Aux Etats-Unis, la carte bancaire ne fait pas recette chez les moins de 30 ans

DOSSIER 3-LE MARKETING

UNITE 6-L’étude de marché

« sidentifier le marché

« sAnalyser/présenter des graphiques
« ssuivre les tendances sur le web

« sidentifier la demande et 'offre

* esprésenter les résultats

 Etude de cas

UNITE 7-Le marketing mix

* «élaborer une matrice swot

* sanalyser un plan marketing

* «déterminer la politique de produit
* «choisir un logo

* «définir la politique de prix

« oétablir la politique de distribution

UNITE 8- La politique de communication
* scréer une publicité
« ofaire du e-marketing
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Brescia, | 15-05-22 L’insegnante

ELIANA MARSILLO

Gli studenti

BRAGAGLIO FLAVIO
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DOSSIER 2 - Les Finances 
Unité 5 - Les assurances 
• Souscrire une assurance en ligne
• Modifier une police d’assurance 
• Déclarer un sinistre
• Solliciter un certificat d’assurance

Le Journal du web 
Les États-unis et le secret bancaire suisse
Aux États-Unis, la carte bancaire ne fait pas recette chez les moins de 30 ans


DOSSIER 3-LE MARKETING

UNITÉ 6-L’étude de marché
• •identifier le marché
• •Analyser/présenter des graphiques 
• •suivre les tendances sur le web 
• •identifier la demande et l’offre
• •présenter les résultats 
• Etude de cas

UNITÉ 7-Le marketing mix
• •élaborer une matrice swot 
• •analyser un plan marketing
• •déterminer la politique de produit
• •choisir un logo
• •définir la politique de prix
• •établir la politique de distribution 

UNITÉ 8- La politique de communication 
• •créer une publicité
• •faire du e-marketing 
• •inviter à une manifestation commerciale 
• •participer à des manifestations commerciales


DOSSIER 4 - De l’offre à la livraison
• Unité 9 - L’offre et la négociation 
• Adresser une offre
• Demander un devis
• Lancer un appel d’offres
• Répondre à un appel d’offres 
• Négocier des conditions de paiement 
• Négocier des conditions de livraison 


DOSSIER 6 – LE MARKETING INTERNATIONAL

• La démarche du marketing à l’international
• Produit,prix,communication
• Les erreurs de marketing à ne pas commettre


DOSSIER 8 – LA MONDIALISATION
• Les Organisations internationales 
• Kusmi Tea: du thé? Oui, mais français!



CIVILISATION:


Les 0rganisations Internationales (Curricolo Ed. Civica)-PODCAST

UDA :”De la 2nde guerre mondiale à la guerre en Ukraine à travers les OI et la situation politique en Europe(v.élections présidentielles françaises)





Module  multidisciplinaire:

Le Marketing Mix 
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